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Parece que pararam de encher o copo

Com apenas 252.5M captados em investimentos, Maio foi 0 més com a maior queda YoY em 2023 (-81%0). Na
comparacgao mensal, as startups da América Latina levantaram a 42% menos que em Abril. E, para complementar
os lowlights, Maio foi o més com menor volume de captacao desde julho de 2020.

Para quem se esfor¢ca em ver o copo meio cheio, os 70 rounds realizados colocam o més passado como o segundo
melhor do ano em numero de rodadas. E, mesmo em baixa, o mercado de inovagao brasileiro recebeu a maior
parte dos investimentos da regido, 45% do volume total.

Porém, mesmo com esse resultado positivo, nem os otimistas poderao negar que os resultados de Maio

contribuem para a nogao de estagnacao do mercado de startups Latino-Americano e, especialmente, o brasileiro.
No Brasil, Maio foi o terceiro més seguido em que o volume captado nao superou os 120M, e o quinto més em que
0s rounds ndo passaram de 42. Em 2022, a média de volume mensal captado no pais foi de 450M, ou seja, 2.85x

maior que os 158.1M deste ano. J4 a média mensal de rounds no ano de 2023 chega a 67 - pouco mais da metade
da média de 2022 (105).

Copo meio cheio ou meio vazio? A torneira secou de vez?
Vamos aguardar os proximos movimentos.

Joao Ventura
Founder e CEO

1. Investimentos no ecossistema

Consideramos como investimentos no ecossistema as rodadas equity, recebimentos de fundo direto (receivable funds) e também
endividamento (debt). Ficam de fora desta analise os financiamentos ndao reembolsaveis (grant), IPO e Follow On.
Todos os valores de moeda estdao em ddlares americanos (USD), utilizamos a cotagao do dia de realizagcao da transacao.

#NUMERO DE VOLUME DE VALOR MEDIO DAS ESTAGIO MAIS ESTAGIO QUE MAIS
RODADAS INVESTIMENTOS * RODADAS COMUM CAPTOU

70 253M 5.3M Seed Debt

1.1 Volume de investimentos na América Latina (incluindo Brasil) vs. Brasil

Volume de investimentos nos ultimos 4 meses NUmero de rodadas de financiamento nos uUltimos 4 meses
(em Milhdes)

YoY -36%
MoM +17 %o
YoY -82% YoY -46%
MoM -42% MoM +8%
.\./"—. YOY -790/0 //
MoM +4,5%
Fev Mar Abr Mai Fev Mar Abr Mai
LatAm 295 261 436 253 LatAm 59 66 60 70
Brasil 145 99 110 115 Brasil 31 37 37 40
percentual 49% 38% 25% 45% percentual 53% 56% 62% 57%
1.2 Tendéncias de investimentos
N N 4 A
Top 3 setores (em Milhdes) Top 3 Paises (em Milhoes)
Mai 2022 e Mai 2023 Mai 2022 e Mai 2023 Funding Insight
370 560 Fintech (43%) e Deep tech (27%o) foram
os setores que mais captaram em Maio.
Juntos, eles representaram 70% do
volume de investimentos no més. No
entanto, somente as de Deep Tech
experimentaram uma variagao positiva YoY.
Além disso, nenhum outro setor chegou a
10%0 do volume total. Na comparagao por
pais, as brasileiras seguem recebendo a
maior parte dos investimentos, com 45%
do volume total. O México assegurou
30%, e nenhum outro pais ultrapassou
198 10%. No Brasil, os top 3 rounds foram da
-70% -
110 ’ deep tech Digibee (60M), da traveltech
79% Onfly (10M) e da agritech Agroforte (9M).
7*(')289% 115 1o Juntos, eles somaram 68%o do total. Ja o
78 resultado do México se deveu quase
39 oo, inteiramente a fintech Kapital, que captou
-599
18 16 ’ 25 65M num conjunto de série A e Debt,
. . 0 . representando 83% dos 77.8M levantados
Fintech Deeptech Healthtech BRA MEX PER por startups mexicanas.
\. J
Maiores rodadas por estagio/tipo de captacao
No data Eqg. Crowdfunding Series A
BRA - TRAVELTECH BRA - LOGTECH MEX - FINTECH
B2B B2B B2C, B2B
Onfly (10.2M) CargOn (1M) Kapital (20M)
Receivable Funds Pre Seed Series B
) . BRA - DEEP TECH
Egé AGRITECH I\Bllgé( DEEPTECH B2C. B2B. B2B2C
AgroForte Digital (9M) Senzai Al (2M) Digibee (60.1M)
Angel Seed Debt
BRA - DEEP TECH CRC - HEALTHTECH MEX - FINTECH
B2B B2B B2C, B2B
HARTB (6M) Huli (5.5M) Kapital (45M)
2. M&A
2.1 Visao geral de fusdes e aquisicoes 2.2 M&A LatAm (incluindo Brasil) vs. Brasil
# DE AQUISIQ(N)ES # DE FUSOES Numero de fusoes e aquisicoes nos ultimos 4 meses
14 (om0 1 MoM -67%)
4 )

M&A Insight

Os 15 M&As de Maio representam o menor
numero de deals deste tipo desde junho de 2020.

.. ~ n YoY -44%%b
A unica fusao do més ocorreu entre as health MoM -12%
techs brasileiras TEM Saude e Bella&Materna.

Alias, 12 entre as 14 aquisicbes do més tiveram

YoY -35%
compradores e adquiridas sediados no Brasil. E MoM -7%
metade das aquisi¢cOes de startups foram feitas Fev Mar Abr Mai
por outras startups. LatAm 23 30 17 15
Brasil 19 23 14 13
\ ) percentual 83% 77% 82% 87%
Aquisi¢Oes notaveis
Comprador Adquirido
Product Development, SRA . BB
BHA Technology Improvement L _
TOTVS use of proceeds exos
T SALES TECH
(17 ] Foods IED
previous acquisition
Comprador _ Adquirido
P New Clients, E
BRA Operations BRA - B2C
Alice use of proceeds Qsaude
Cuidas

previous acquisition

Achou alguma informacao errada?

Se vocé encontrou algum erro ou foi direcionado para um link
gue nao funciona, por favor, nos informe!

Deixe seu feedback @

Importante!
Os valores de rodadas, fusdes e aquisi¢coes foram convertidos para USD. A taxa de cambio aplicada é a da data do evento.

Sling Hub é a plataforma de inteligéncia de dados mais

gsling hub avancada para o ecossistema de startups na Ameérica Latina.
Nossa missao € organizar informacdes sobre 0 ecossistema
para facilitar a interac&o entre seus players.
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